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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

la domanda del lettore la risposta del conciliatore
Mi sono affiliato nell’agosto 2006 a un noto marchio
di articoli etnici. Da alcuni mesi il franchisor ha
ridimensionato la propria gamma di prodotti,
cambiando genere. E il mio negozio ne ha risentito
notevolmente.
Per contratto, ho l’obbligo di acquistare i prodotti
solo da loro e non mi consentono nemmeno di
integrarli rivolgendomi a fornitori esterni e rimanendo
comunque affiliato. Vista la trasformazione del
catalogo e il notevole calo di vendite, c’è la possibilità
di rescindere il contratto prima dell’agosto 2008
senza incorrere in penali da parte loro?

G. S.

Sono convinto che sussistano
giustificati motivi per
recedere senza penali. Lei ha
aperto il negozio per
rivendere prodotti etnici e se
questi vengono a mancare per
esclusiva scelta aziendale del
franchisor lei ha subito un
danno.
Il contratto di franchising per
essere modificato ha bisogno
del consenso scritto di
entrambe le parti. Le

consiglio, comunque, di
rivolgersi direttamente al
responsabile degli affari legali
o amministratore delegato del
franchisor per accordarsi su
una transazione.
In questi casi è sempre
meglio definire i rapporti per
evitare una controversia
giudiziaria. L’istituto della
transazione, infatti, ha anche
lo scopo di prevenire una
eventuale lite.
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Esperienza di viaggi
Frigerio Viaggi Network conta

oggi 60 agenzie viaggi in tut-
ta Italia e si pone adesso l’obiet-
tivo di raggiungere 100 punti
vendita entro i prossimi due an-
ni. La rete si sviluppa solo nel cen-
tro nord Italia, con particolare ri-
guardo ai capoluoghi di provin-
cia, e applica una formula im-
prenditoriale di successo basata
su un know how originale e in-
novativo. A un agente di viaggio
viene consentito, in questo mo-
do, di presentarsi sul mercato con
sensibili vantaggi strategici sul-

la concorrenza.
Aprire un’agenzia Frigerio Viag-
gi Network non vuol dire soltanto
diventare un imprenditore nel
settore, ma anche aderire e con-
dividere la filosofia di lavoro di
un gruppo turistico consolidato,
da sempre noto per esperienza e
competenza, che opera nel mer-
cato da oltre 30 anni. Le agen-
zie Frigerio Viaggi Network ga-
rantiscono standard particolar-
mente elevati: ogni agenzia af-
filiata non si limita alla vendita
di viaggi da catalogo, ma ri-

sponde alle differenti richieste
della clientela.
L’agenzia si caratterizza per la
professionalità del personale, per
la scelta di vendere solo i migliori
tour operator e per la dotazione
di mezzi tecnologici (hardware
avanzato, gestione delle preno-
tazioni via Intranet, collegamen-
to costante a Internet). Collabo-
rare con un partner esperto e già
noto sul mercato offre diversi
vantaggi all’affiliato, dal rispar-
mio di tempo e di denaro nella
fase di apertura all’assistenza

continua durante l’attività; sen-
za dimenticare che l’imprendito-
re è l’unico titolare dell’attività e
della licenza d’agenzia.
Frigerio Viaggi Network propo-
ne affiliazione in franchising nel
pieno rispetto della legge che re-
golamenta e disciplina il settore.
Il network offre garanzie di se-
rietà e affidabilità, testimoniate
anche dall’appartenenza ad As-
sofranchising e dall’adesione a
Fiavet Lombardia, l’associazione
di categoria più rappresentativa
del settore turistico.

Frigerio Viaggi Network È tra le reti di agenzie con

maggiore anzianità e continua a crescere al ritmo di 10 apertu-

re all’anno. Ogni affiliato è titolare dell’attività e della licenza.

PROPOSTA ag. di viaggi e turismo

ANNO DI LANCIO 1999

PUNTI VENDITA DIRETTI 12

PUNTI VENDITA AFFILIATI 50

DURATA DEL CONTRATTO 3 anni

SUP. MEDIA DEL P. V. 30-40 mq

INVESTIMENTO 40/45mila euro,
incluso diritto d’entrata

DIRITTO D’ENTRATA 18 mila euro
incluso nell’investimento iniziale

ROYALTY Dal secondo
anno di attività

INFO Frigerio Viaggi Network
Tel. 0362 350300
Fax 0362 350507

www.frigerioviaggi.com
info@frigerioviaggi.com


